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Cycle agréé par le Conseil Régional de Midi-Pyrénées 
(Sous réserve de vote en commission) 
�

OBJECTIFS :� CONDITIONS D'ADMISSION :�

• Former des commerciaux 
opérationnels aptes à 
mettre en oeuvre les 
principales techniques de 
vente et d'organisation 
commerciale dans un 
contexte de vente terrain 
(ou de vente sédentaire).��

PARTICIPANTS :�

• Demandeurs d'emploi, 
salariés (congé individuel 
de formation, contrat et 
période de 
professionnalisation, plan 
de formation)  �

�

• Baccalauréat (toutes 
options) ou niveau.  

• Présélection sur dossier, 
tests d'aptitudes à la vente, 
entretiens.��

 
REMUNERATION :� ORGANISATION :�

• Selon réglementation en 
vigueur et suivant situation 
du stagiaire 
(pour tous renseignements, 
nous consulter)  

�

• Démarrage de la formation 
au 1er trimestre  

• Durée : 1200 heures dont 
420 heures en entreprise 

• Jours/Horaires : du lundi au 
vendredi (8h30 / 12h00 - 
13h30 / 17h30)  

INSCRIPTIONS :� ��

�

• 1er trimestre (nous 
consulter)  

�

• Certificat de stage�

 
�

�

����������	��
����	�
	�������	��
�������������
����������������������

���
������ �!���"#�����
����


